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Executive summary X19L

4 )

2, 7 min PLN = przejscie kolejnego, 4. projektu przemystowego do 4. etapu - budowy urzgdzenia

rototypowego z modutem XTPL dla globalnego partnera z Chin z branzy wyswietlaczy FPD
sprzedaz produktow i ustug w Q12024 (-8% r/r) P YPOWES d 9op vy Y

96% udziat w przychodach ogdtem vs 86% w Q1 2023 = drugie zamowienie modutu przemystowego od HB Technology z Korei Ptd. - intensyfikacja
testow w ramach 4. etapu, pierwsze urzgdzenie prototypowe juz na linii pilotazowej klienta
koncowego - wiodgcego producenta wyswietlaczy FPD z Korei P1d.

= kontynuacja ewaluacji technologii do wdrozen przemystowych
-5,17min PLN z globalnymi graczami elektroniki drukowanej w strategicznych obszarach:

wynik EBITDA w Q1 2024 (0,1 min PLN w Q1 2023) potprzewodniki, wyswietlacze oraz zaawansowane ptytki PCB

= 4 dostarczone urzadzenia Delta Printing System w Q12024 i kolejne zamowienie od klienta
korporacyjnego z USA

= 12 zrealizowanych sprzedazy High Performance Materials (HPM, nanotusze) z regiondw:
EMEA, USA i Azji

1 ’ 7 min PLN = znaczgcy wzrost inwestycji w kluczowych obszarach zwigzanych z realizacjg Strategii na lata
CAPEX w Q12024 (1,2 mIn PLN w Q1 2023) 2023-2026, przygotowujgcy XTPL na obstuzenie wigkszejilosci zamowien, w kazdej linii
biznesowej, w kolejnych okresach

= podjecie wspotpracy z nowymi dystrybutorami z Azji - dalsze rozszerzanie zasiegu
komercjalizacji rozwigzan

1 9, 4 min PLN = intensywne dziatania marketingowe i udziat w miedzynarodowych wydarzeniach branzowych
srodki pieniezne na koniec marca 2024 \ budujgcych rozpoznawalnos¢ marki oraz rozwigzan XTPL na swiecie /
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Dynamiczny wzrost przychodow ze sprzedazy X19L
produktéw w ostatnich latach - podsumowanie Q12024

*dane w tys. PLN /

= 4 dostarczoneirozliczone urzgdzenia DPS
w Q12024 - 2-krotny wzrost r/r w tej linii

H Przychody ze sprzedazy Udziat sprzedazy komercyjnej
komercyjnej produktow i ustug

oroduktow | ustug w przychodach ogétem = nieznaczny spadek przychodow zwigzany z

innym mixem sprzedazy w tym brakiem istotnych
wptywow z ustug R&D (w Q12023 wptyw
10 042 rozliczenia 4 etapu z Nano Dimension)

® 2,7 min PLN

44% 87% 83% 9% = sezonowosc w sprzedazy DPS, obecnie

78% .
przychody ze sprzedazy gtownego sktadnika generowanych przychodow

3% W i : L L
0 2086 2975 2744 produktow i ustug - wiekszosc zamowien generowana w H2

w Q12024
0 o4 - . . = zakonczona transformacja z profilu R&D w firme z
2019 2020 2021 2022 2023 Q12023 Q12024 sukcesem komercijalizujgcg swoje produkty

i technologig

13418

Przychody ogdtem 15 475 = wzrostowy trend przychodow ze sprzedazy
12 817 produktow i ustug zapoczgtkowany
2,9 min PLN komercjalizacjg wszystkich linii biznesowych

4702 przychody ze sprzedazy = rosngcy udziat przychodow ze sprzedazy
2063 2294 3580 2862 , o o
ogotemw Q12024 produktow i ustug w przychodach ogotem
efektywny rozwoj biznesu

2019 2020 2021 2022 2023 Q12023 Q12024 \




Wyniki finansowe - podsumowanie Q12024 X12L

K nizsze przychody z produktow i ustug (-8%) w Q12024 r/r \

gtownie w wyniku braku istotnych wptywow z R&D r/r

e TEE ] e R S o

do regularnej sezonowosci zamowien DPS wzgledem

Przychody ogotem 2862 5580 zesztorocznego ozywienia postpandemicznego w Chinach
Przychody ze sprzedazy produktow i ustug 2744 2975 = wzrost wydatkéw w ramach obstugi rosnacej skali biznesu:
. o = zmiana zatrudnieniaz 53 do 91 0s6b na koniec marca 2024,
Dotacje (refundacje i zaliczki) * 228 1000 wtym cze$é na B2B
Koszt . * znaczacy wzrost naktadow na dziatania marketingowo-
oszly operacyjne 8640 . sprzedazowe, w tym aktywny udziat w miedzynarodowych
EBITDA 5112 992 konferencjach oraz targa’ch branzowych . .
= znaczgcy wzrost wydatkow w ramach obstugi rosngcej
Przeptywy pienigzne z dziat. operacyjnej -5578 -659 skalibiznesu, wtym:
= koszt 2x wiekszejilosci dostarczonych DPSr/r
CAPEX 1673 1225 = zakup nowego sprzetu laboratoryjnegoiiIT,
_ = wdrazanie systemu ERP do obstugi procesow,
Przeptywy pienigzne netto -7 860 -2209 = DPS na potrzeby wewnetrzne i marketingowe,

= wzrost zamowien kluczowych komponentow do
budowy DPS i modutdw przemystowych antycypujac

wzrost zamowien w H2 2024,
31.03.2024 31.12.2023 = dwukrotne skrocenie procesu produkcji DPS

Stan $rodkéw na koniec okresu 19 412 27975 = kontynuowanie prowadzonych intensywnie prac B+R dot.
kolejnej generacji produktow XTPL

= srodki pieniezne zgodne z zatozeniami budzetowymi
\ wspierajgce dalsze wdrazanie Strategii /

*Zgodnie z zasadg rozliczania grantow, tylko czes¢ otrzymanych srodkow jest uwzgledniana w rachunku wynikow, a pozostata czesc 6
jest ujetaw bilansie w przychodach przysztych okresow.




Przeptywy pieniezne - podsumowanie Q12024 X13L

*dane w tys. PLN

35000
668 228
2744 E—
30000 565 |
691 I
1318
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15000
10 000
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01.01.2024 sprzedaz amortyzacja dotacje pozostate kapitat koszt przeptywy koszty 31.03.2024
przeptywy obrotowy sprzedanych  inwestycyjne operacyjne

operacyjne produktow




Realizowany projekt dotacyjny X13L
| rekomendowane dofinansowanie

Migdzynarodowy projekt technologiczny z udziatem XTPL celem opracowania nowej technologii wytwarzania
wyswietlaczy microLED za pomoca wybranych technik addytywnych, w tym technologii UPD Spotki

LS S AN AL & \ = okresrealizacji: 24 miesigce
7

- i U u od 2022 = wartosc¢ projektu i dofinansowania: 4 293 263,75 EUR

= wartosc¢ dofinansowania dla XTPL: 430 000,00 EUR

\. J/

4 N\
Miedzynarodowy projekt technologiczny realizowany w konsorcjum ktérego cztonkiem jest XTPL. Celem jest opracowanie
elastycznego, wielofunkcyjnego urzgdzenia do analizy sktadu ciata i monitorowania zdrowia, wykorzystujgcego

LIMDV7MNONIT zaawansowane materiaty i sztuczna inteligencje, w celu promowania zdrowszego trybu zycia. Zadaniem XTPL jest

pELL S M AW AN £ 8 > opracowanie materiatow, ktére zapewnig rozciagliwosé, wysokg wydajnoscé i efektywnosé energetyczng urzadzenia

- Vi U u start H2 2024 = okres realizacji: 48 miesiecy

= wartosc catkowita Projektu: EUR 6 984 473,00

= udziat Emitenta w Projekcie: EUR 510 063,50

= rekomendowana wartos¢ dofinansowania dla Emitenta: EUR 510 063,50
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Globalny zasieg komercjalizacji portfolio XTPL

XTPL z sukcesem komercjalizuje swoje produkty
juz w 21 krajach i prowadzi ewaluacje technologii
u globalnych graczy elektroniki drukowanej.

12 dystrybutoréw w USA, Francji, Niemczech, na Wyspach
Brytyjskich, w Korei Ptd., Chinach, Tajwanie, Indiach

X19L

-

Efektywny model komercjalizacjirozwigzan

Wtasna sprzedaz i globalna dystrybucija
autorskich produktow

Moduty do wdrozen

Delta Printing
System (DPS)

High Performance Materials

przemystowych (HPM, nanotusze)

A\ 4
Wspierajgce kanaty komercjalizacji

\’ \2 \2

Dystrybutorzy Partnerstwa Licencjonowanie
strategiczne

Do konca 2026 XTPL planuje wesprzec sprzedaz poprzez
nowe biura demonstracyjno-sprzedazowe na kluczowych
technologicznie rynkach: USA, Tajwan i Korea Ptd.

10



Intensyfikacja dziatan nakierowanych X13L
na wzmachnianie pozycji w USA

Uruchomienie pierwszego centrum Doswiadczony Dyrektor Kolejna sprzedaz
sprzedazowo-demonstracyjnego Sprzedazy na Ameryke Ptn. urzadzenia DPS
= przygotowania do uruchomienia pierwszego = zatrudniony na poczgtku 2024 Urs Berger = czwarta sprzedaz urzgdzenia DPS w USA do
zagranicznego oddziatu sprzedazowo- = odpowiedzialny za opracowanie i wdrazanie nowego klienta przemystowego w Kalifornii
demonstracyjnego w H2 2024 zlokalizowanego strategii sprzedazowej XTPL na rynku Ameryki = technologia XTPL bedzie wykorzystywana w
w Bostonie Potnocnej i nawigzywanie partnerstw biznesowych pracach nad mikromontazem w zintegrowanych
* placéwka wyposazona m.in. w laboratorium, = wczesniej przez 16 lat petnit kluczowe funkcije urzgdzeniach mikroelektronicznych
gdzie klienci bedg mogli przetestowac kierownicze w firmie Optomec w USA i Szwaijcarii * poprzednie sprzedaze zrealizowane do dwoch
dziatanie technologii XTPL i zapoznac sig z = potwierdzone osiggniecia w skutecznym klientow przemystowych w tym m.in. dla
ofertg produktowg - modutami do wdrozen wdrazaniu strategii sprzedazowych w Ameryce Pn. notowanej na Nasdaq firmie z tzw. Wielkiej Pigtki
przemystowych, urzadzeniami DPS i Europie - zawart w ciggu swojej kariery tgcznie globalnych przedsigbiorstw branzy ICT
i materiatami HPM (nanotusze) kilkaset sprzedazy systemow i Northeastern University Boston

= zespot 2-3 0sOb w petnym wymiarze czasu

Boston




Dalsze rozszerzanie komercjalizacji rozwigzan X1°L
dzieki wsparciu miedzynarodowych partnerow

12 DYSTRYBUTOROW ROZWIAZAN XTPL

USA EMEA AZJA
UKilrlandia Indie Chiny i Hong Kong
Niemcy, Francja, Si Korea Ptd.
Austria, Szwajcaria Ingapur
Francja
Tajwan Korea Ptd.

Tajwan, Chiny i




Dopracowane portoflio odpowiadajace X13L
potrzebom globalnych klientow

XTPL prowadzi ciggte dziatania o charakterze R&D, ktore zwiekszajg funkcjonalnosc i potencjat poszczegolnych linii
biznesowych. Zwiekszenie komercjalizacji dowolnej z linii biznesowych pocigga za sobg jednoczesny wzrost pozostatych.

4 .. .Y
'ﬁ&»

Moduty do wdrozen Delta Printing System High Performance Materials
przemystowych (DPS) (HPM, nanotusze)
= modut nanoszenia nanomateriatow do integracji = demonstrator technologii XTPL = nanotusze srebrne z wysokg zawartoscig srebra
Z urzagdzeniami przemystowymi (marketing technologii) i doskonatg stabilnoscig do zastosowania
= mozliwosci wykorzystania w wielu obszarach = samodzielny system do zastosowan przez w roznych technikach druku
produkcji w tym obecnie prowadzone producentow elektroniki w R&D i prototypowaniu = produkty sprzedawane partnerom przemystowym
zaawansowane ewaluacje w potprzewodnikach, = odbiorcamiinstytucje naukowe i firmy komercyjne i uniwersytetom z EMEA, USA i Azji
FPD (flat panel display) i ptytkach PCB = $redniacenazaDPS: ~170 tys. EUR = materiat eksploatacyjny w DPS i modutach

=  Srednia cenazamodut: ~100 tys. EUR

Nowe generacje produktow
13




Przewyzszajgcy cel 100 min PLN pipeline projektow wdrozen
przemystowych zroznicowany geograficznie

Poglagdowy proces wdrozen przemystowych technologii XTPL

ETAPO ETAP1. ETAP 2. ETAP 3. ETAPS.
Rozwoj ) Wstepny kontakt Ewaluacja Walidacja Urzgdzenie do Wdrozenie
technologii i identyfikacja technologii / technologii prototypowania przemystowe
bazowejw XTPL potrzeb prace rozwojowe u Partnera . ,

PO stronie XTPL Etap 4 poglagdowo szerzej

rozpisany na kolejnym slajdzie

Pipeline projektow przemystowych dla globalnych klientéw technologicznych

USA EMEA Azja

@ tagcznailosc¢ rozpoczetych projektéw przemystowych

e tagczna ilos¢ projektow przemystowych na min. 2 etapie

tgcznailosc projektow na 4. etapie, przed wdrozeniem przemystowym

X19L

14



Osiggniecia w 4 najbardziej zaawansowanych projektach X13L
przemystowych bedgcych w kluczowym 4. etapie

Poglgdowy schemat - prace nad prototypem przemystowego urzgdzenia, unikalnosc¢ kazdego z projektow
Ustalanie Produkcija Fizycznaintegracja Wstepne Dostarczenie, Po przeprowadzeniu Maszyny
specyfikaciji i wysytka modutu modutu z maszyng uruchomienie uruchomienie oraz ewaluacji - decyzjao przemystowe
XTPL przemystowg maszyny, testy testy u koncowego wdrozeniu i zamowienie na linii produkcyjnej
partnera oraz optymalizacja klienta na pilotazowej maszyn przez partnera

linii produkcyjne;j

Realizacja intensywnych prac w 4 projektach nakierowanych na pierwsze wdrozenia przemystowe technologii XTPL

Korea Ptd. Chiny USA Tajwan
= Branza: wyswietlacze FPD = Branza: wyswietlacze FPD = Branza: wyswietlacze FPD = Branza: potprzewodniki
i pC iki advanced packagin
= Klient korncowy: wiodgcy = Klient korncowy: wiodacy | potprzewodniki ( P ging)
producent wyswietlaczy producent maszyn dla przemystu = Klient koncowy: notowany na = Klient koncowy: czotowy
FPD na swiecie z Korei Ptd. nowoczesnych wyswietlaczy z Chin Nasdaq 100 czotowy producent producent potprzewodnikow
z Tajwanu
- Start 4. etapu: Q2 2023 - Start 4. etapu: Q2 2024 maszyn przemystowych z USA )

= Start 4. etapu: Q22023 = Start 4. etapu: Q3 2022




Sprzedaz Delta Printing System - komercjalizacja X19L
w Q12024

Wybrani uzytkownicy Delta Printing System:

ONTOS

&
S I = IHBTECHNOLOGY
Equipment Systems

= 26 tgcznie zamowionych urzgdzen Delta Printing System (DPS)*
=  4dostarczone DPS do klientow w Q12024
= 1zamowienie DPSw Q12024 dla kolejnego klienta przemystowego z USA

=  stale rozwijana funkcjonalnosc urzgdzenia i jego oprogramowania

UNIVERSITA HUMBOLDT-
DEGLI STUDI UNIVERSITAT
DI BRESCIA ZU BERLIN

= ~80szansw lejku sprzedazowym
=  cenaurzgdzenia DPS wynosiok. 170-200 tys. EUR

» globalnaroczna sprzedaz urzgdzen do prac R&D, prototypowania
i produkcji matoseryjnej szacowana jest na ok. 250-500 szt./rok

University
of Glasgow

University of Stuttgart 43,

16
* Od momentu rozpoczecia komercjalizacji urzgdzenia w 2020/2021




Znaczace kamienie milowe w HPM (nanotusze) - X19L
komercjalizacja w Q12024

Sprzedaz HPM (nanotusze)

Q12024 2023

L~

= 12zamoéwien w Q12024 i 105 od poczgtku komercjalizacji nanotuszéw (HPM) EMEA ®mUSA =mAza
zregionu EMEA, USA i Azji
= 16 powracajgcych klientow od poczatku komercjalizacji tuszow Q12024 2023

=  zrealizowane zamowienia do 21 krajow z regionu EMEA, USA i Azji
= nowe kraje na mapie sprzedazy: Szwecja
= zmiana nazwy marketingowej tuszy z Nanoinks na High Performance Materials (HPM)

*  rozwojtuszow z zawartoscig miedzii ztota - nowy tusz ze ztotem i przedsprzedaz
tuszy z miedzig od Q1 2024

= Przemyst  m Srodowiska
akademickie

17



Dalszy rozwoj technologii dla zachowania X13L
unikalnosci rozwigzan - podsumowanie Q12024

Gtowne osiggnigciai postepy w pracach badawczo-rozwojowych w Q12024: Nanoszenie mikrokropek z szybkoscig drukowania jednokanatowego: 8,3 punktow / sekundg;
srednica kropki: 8 -10 um

= rozwojtuszow o wysokim stezeniu (past/ HPM) na bazie miedzi i ztota

= wypetnianie otworow w strukturach potprzewodnikowych wybranym materiatem
w tym kontrolowanego i wydajnego wpetniania mikrostudzienek/ subpikseli
tuszami kwantowymi dla wyswietlaczy uLED

= znaczna automatyzacja druku zwigzana z mapowaniem podtozy
o skomplikowanej topografii przed drukiem a nastepnie zaimportowanie mapy
do urzgdzenia

= wprowadzenie funkcji implementaciji liter z pliku CAD do urzgdzenia DPS
umozliwiajgcej druk napisow

= modyfikacja metody druku kropek pozwalajgcej na uzyskanie czestotliwosci
druku 8 Hz

= prace nad realizacjg projektéw w ramach procesu NPD (New Product
Development) odpowiadajgcych roadmapie rozwoju urzgdzen DPS, modut UPD
oraz materiatow HPM

18




Dziatania marketingowe wspierajgce zwiekszanie X1°L
rozpoznawalnosci marki i komercjalizacje
rozwigzan XTPL

Kluczowe dziatania marketingowe nastawione na dtugofalowe pozycjonowanie
Spotki na globalnym rynku elektroniki i zwiekszanie szans sprzedazowych:

= uruchomienie nowego serwisu xtpl.com
= zmiana wizerunku i identyfikacji wizualnej na nowoczesng i dynamiczng

= marketing tresci m.in. blog, artykuty w zewnetrznych serwisach technologicznych,
zwiekszona aktywnosc na LinkedIn wspierana kampaniami promujgcymitresci blogowe
i kreujgcymi nowe leady

= dziatania SEO

= aktywny udziat w7 miedzynarodowych wydarzeniach branzowych - jako wystawca
i prelegent

Nepcon Japan - Japonia - styczen
iNNOLAE - Wielka Brytania - luty
LOPEC - Niemcy - marzec

Touch Taiwan - Tajwan - kwiecien
AM Village - Belgia - maj

Advanced Material Show - UK - maj
Display Week - USA - maj

Aktywnosci marketingowe wspierajg przede wszystkim budowanie bazy nowych leadow (MQL)
dla zespotu sprzedazy, zwiekszajg swiadomos¢ marki na rynkach miedzynarodowych i budujg
zaufanie oraz pozycje eksperta w branzy elektroniki nowej generacji

19



Dalsze rozszerzanie chmury patentowej - X13L
podsumowanie Q12024

Wtasnosc intelektualna stanowi jedng z kluczowych przewag konkurencyjnych XTPL. Globalne rozwigzania
XTPL sg systematycznie zabezpieczane poprzez poszerzanie chmury patentowej, chronigc je od momentu
ztozenia wniosku w urzedzie patentowym.

Grupy patentowe ztozonych wnioskow

m 11l patenty opisujgce proces UPD lub
Proces UPD urzadzenie wykorzystywane do tego
HPM Metoda druku Urzadzenie procesu
HPM patenty zabezpieczajgce rozne formulacje
nanotuszu

33 8

przyznane patenty przyznane patenty w 2024 patenty zabezpieczajgce rozwigzania

Oprogramowanie zaimplementowane w oprogramowaniu

sterujgcym urzgdzeniem drukujgcym

patenty opisujgce rozwigzania konkretnych

Pola aplikacyjne probleméw technologicznych z
wykorzystaniem metody UPD

Wsparcie migdzynarodowych kancelarii

= K&L GATES (Palo Alto, CA, USA) Charakteryzacja
= Gill Jennings & Every LLP (London, UK) i kontrola jakosci

patenty zwigzane z charakteryzacijg
i kontrolg jakosci wybranych elementow
gtowicy drukujgce;j

20




X19L

= 03

Perspektywy | podsumowanie




Precyzyjny plan realizacji celow Strategii X19L
w zakresie sprzedazy

100 min PLN przychodow ze sprzedazy produktow i ustug do konca 2026, dzieki realizacji planu opartego na
precyzyjnych dziataniach sprzedazowych w trzech liniach biznesowych

Szacowny udziat przychodow 100 min PLN przychododw ze sprzedazy produktéw i ustug
linii biznesowych

Moduty do wdrozen przemystowych
Cel 2026: sprzedaz do ok. 100 szt. modutow - przejscia do wdrozen przemystowych
100 min PLN z partnerami biznesowymi

Pipeline: 9 projektow przemystowych z potencjatem sprzedazy ok. 400 min PLN
Sredniorocznie w skali 8 lat

Delta Printing System (DPS)
3-krotne zwiekszenie sprzedazy DPS do ok. 40 szt./rok
w USA, Azjii Europie
Pipeline: ~80 szans sprzedazowych w lejku sprzedazy z sr. ceng 170 tys. EUR

High Performance Materials (HPM, nanotusze)

Cel 2026: wspotpracaz 1-2 partnerami i powracajgca sprzedaz
23% Rosngca obstuga modutdw, DPS i rozwoj sprzedazy dedykowanych produktow

dla partnerow przemystowych

m HPM DPS H moduty




Realizacja Strategii przebiega zgodna z planem

Strategia rozwoju zorientowana na przeskalowanie XTPL z dojrzatej firmy o profilu R&D na wiodgcy deep
tech specjalizujgcy sie w technologii ultraprecyzyjnego nanodruku, komercjalizowanego z czotowymi

producentami zaawansowanej elektroniki na swiecie

Rozwdj biznesu i sprzedazy

4 )

= dynamiczny wzrost sprzedazy produktow i ustug

= istotne postepy w projektach przemystowych
irosngca liczba szans sprzedazowych w pipeline

= intensyfikacja dziatan sprzedazowo-marketingowych:
= Nowy oddziat sprzedazowo-demonstracyjny
w USA (Boston)
= Dyrektor Sprzedazy na Ameryke Pin.
= 12 dystrybutorow

= rosngcaobecnosc¢ na miedzynarodowych
konferencjach i targach branzowych - wigcej

spotkan biznesowych i szans sprzedazowych

- J

Rozwaj operacyjny i organizacji

-

~N

osiggnieta docelowa struktura organizacyjna,
dopasowana do strategicznych planow

2-krotny wzrost zatrudnienia na przestrzeni ostatnich
12 miesiecy do 91 wysokiej klasy ekspertow

wdrozenie nowych systemow i procesow zarzgdzania

zwiekszenie mocy produkcyjnych oraz dalsza
sukcesywna ich rozbudowa

2-krotne zwiekszenie tempa produkcji urzgdzen DPS,
skrocony czas dostawy do klientow

X19L

J
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Podsumowanie

XTPL to globalny gracz na szybkorosngcym rynku elektroniki drukowanej, z przetomowsg
technologig, interdyscyplinarnym zespotem ekspertow, ambitnymi planami 10-krotnego
zwiekszenia sprzedazy komercyjnej do korca 2026 i perspektywg dalszych wzrostow

&

Technologia XTPL zapewnia 0szczednos¢ czasu,
materiatow i redukuje koszty dla globalnych
producentow zaawansowanej elektroniki

©

9 komercyjnych projektow z globalnymi liderami
branzy elektronicznej o potencjale sredniorocznej
wartosci ~400 min PLN przy pozytywnym wdrozeniu

v

Potwierdzone zastosowania - potprzewodniki,
wyswietlacze, ptytki PCB - i zainteresowanie z wielu
innych segmentow, 51 mld USD* tgczna wart. rynku
zaawansowanej elektroniki (CAGR 7% 2022-2026)

*Zrédto: IDTechEx, prognozowana wartosé rynku 66 mid USD w 2026

1

Strategia nalata2023-2026 z celem 10x
wzrostu przychodow do 100 min PLN w 2026,
w tym pierwszymi wdrozeniami przemystowymi

%

Program inwestycyjny na tgcznie ~60 min
PLN, kreujagcy potencjat produkcyjny do
~160 min PLN sprzedazy rocznej

117

Zespot ponad 90 ekspertow dziatajgcychw
optymalnej strukturze z dedykowanym dziatem
sprzedazowym aktywnie ofertujgcym do klientow
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Q&A




Zastrzezenie prawne

Niniejsza prezentacja zostata przygotowana przez XTPL S.A.
(,Spotka”) wytgcznie w celu przedstawienia jej dziatalnosci
biznesowe;.

Prezentacja:

= zawierawybraneinformacjeinie stanowi wyczerpujgcego
opisu dziatalnosci Spotki ani jej analizy finansowej;

= nie moze byc traktowana i nie jest prognozg ani szacunkiem
dotyczgcym dziatalnosci Spotki lub jej wynikow finansowych;

* nie moze byc traktowane jako wyrazna lub dorozumiana
gwarancja doktadnosci czy kompletnosciinformacji w niej
zawartych udzielona przez Spotke lub cztonkow jej zarzadu,
a Spotka i cztonkowie jej zarzgdu nie moga ani nie bedg mogli
zostac pociggnieci do odpowiedzialnosci w zwigzku
z informacjami przedstawionymi w prezentaciji;

* moze zawierac przewidywania dotyczgce przysztosci, ktorych
nie nalezy traktowac jako jakichkolwiek gwarancji dotyczacych
wynikow finansowych.

Spotkai jej przedstawiciele nie majg obowigzku udzielania
dalszychinformaciji, aktualizowania czy poprawiania dokumentu
PO jego prezentacji.

Jakiekolwiek kopiowanie, rozpowszechnianie lub powielanie tej
prezentacji wymaga zgody Spotki. Osoby, ktére chcg podjac takie
dziatania w innych jurysdykcjach, muszg postepowac zgodnie

z wtasciwymi przepisami prawa, ktore mogg dodatkowo ograniczac
te dziatania.

Niniejsza prezentacja nie moze byc traktowana jako zacheta,
zaproszenie czy oferta jakiegokolwiek rodzaju, dokonywana przez
Spotke lub jej przedstawicieli, do kupna lub sprzedazy
jakichkolwiek papierow wartosciowych Spotki lub powigzanych

z nimi instrumentow finansowych, ani ktéregokolwiek z aktywow,
biznesu lub przedsiewzigcia Spotki opisanych w prezentacii.

Odbiorcy nie moga traktowac tej prezentacji jako porady
dotyczgcej prawa, podatkow, rachunkowosci, inwestowania,
ani porady dotyczgcej jakiegokolwiek instrumentu finansowego.

Prezentacja nie stanowi rekomendacji inwestycyjne;.
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Dziekujemy

XTPLS.A.

Stabtowicka 147

54-066 Wroctaw, Poland
xtpl.com

Kontakt dla inwestorow:
investors@xtpl.com

Matgorzata Mtynarska Mardoniusz Mackowiak
Investor Relations Manager, cc group Financial Communications Manager, cc group
malgorzata.mlynarska@ccgroup.pl mardoniusz.mackowiak@ccgroup.pl

+48 697613709 +48 605 959 539



https://xtpl.com/pl/
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