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Warszawa, 27 maja 2024 r.

Szanowni Panstwo,

Przedstawiam Panstwu liste naszych projektow, ktdre planujemy realizowac
w nadchodzacym czasie. Ich realizacja zapewni naszej firmie poprawienie
scoringu w tradycyjnej bankowo5ci, utatwi rozliczanie i zarzadzanie
programami dotacyjnymi na badania i rozwgj, a takze wzmocni nasze
przychody operacyjne poprzez ekspansje sprzedazowg i uruchomienie
produkcyjne kolejnej linii maszyn.

Wdrozenie tych dziatan pozwoli Sygnis na zwiekszenie rentownosci
i osigganie zyskow, a takze pozwoli na osiggniecie kolejnych kamieni
milowych w rozwoju projektow badawczych takich jak DEPO czy Syglass.

Andrzej Burgs
Founder & CEO Sygnis SA
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Biezaca stabilizacja 4
a. Kwota: ok. 2 min PLN
b. Przygotowanie do podpisania umdw o dofinansowanie projektow
c. Duze odcigzenie narracyjne i operacyjne — likwidacja spotek zaleznych np. Zmorph SA

d. Koncentracja IPRow w Sygnis

Rozpoczecie ptynnej produkcji FAB 6
a. Kwota: ok. 1,5 min PLN
b. 35 maszyn miesiecznie

c. Konieczny drugi silnik przychodowy firmy

Dziatania handlowe FNIS i projektowe FNIS 2.0 8
Kwota: ok. 1,8 min PLN

Wyjazdy handlowe (m.in. USA, Korea, Indie), marketing internetowy

o o

Whprowadzenie informacji o technologii DIW do portali 3dPrinting Industry i podobnych

a n

Uczestnictwo w klastrach i organizacjach (Klaster Ceramiki z Drezna, a takze VDMA)

Produkcja usecase z duzym przemystem (Toyota, US Military lub inny)

®

f. Zabezpieczenie Srodkéw wiasnych do prowadzenia refundacji w ramach pozyskanego
dofinansowania FENG (projekt wartosci 10kk PLN, dofinansowanie 6,5kk PLN).

SYGLASS 10
a. Kwota: ok. 300 tys. PLN; Czas: 7-9 miesiecy
b. Produkcja dwéch use caséw z klientami
i. Aplikacja medyczno/kosmetyczna — soczewki do ablacji skérnych

ii. Komunikacja soczewkowa w trudnych warunkach

DEPO - rozwoj technologii do pierwszego produktu komercyjnego 12
a. Kwota: ok. 1 mIn PLN; Czas: 9-12 miesiecy
b. Wyprodukowanie komercyjnej elektrody EDM na stanowisku produkcyjnym (nie testowym)

c. Cel: wprowadznie produktu high tech catkowicie wtasnej technologii do sprzedazy

Industrializacja Sygpast 14
a. Kwota: ok. 800 tys. PLN; Czas: 6 miesiecy
b. Niezbedne poprawki maszyny, aby wdrozyc jg do produkgji ok. 10-15 sztuk rocznie
¢. Wyprodukowanie kolejnych maszyn (2 sztuk)

d. Poprawki w sofcie, przetozenie wiedzy do zewnetrznego softwarehouse

*

Powyzsze zatozenia kwotowe stanowiq zatozenia Zarzqdu i bedq podlegaty biezqcej korekcie w
konsekwencji wielkosci uzyskanego finansowania oraz zapotrzebowania na kapitat w danym momencie.



1. Stabilizacja biezaca Sygnis

Cel:

= Zabezpieczenie podstawowej dziatalnosci organizacji w celu skoncentrowania sie
na wdrozeniu projektow oraz daleko strategicznych rozmowach inwestycyjnych

= Zagwarantowanie krystalicznie czystej sytuacji dla instytucji grantowych jak np. PARP.
= Likwidacja obcigzenia bilansowego Spotki (spotki zalezne — Zmorph S.A.)

= Uwolnienie znaczacego czasu operacyjnego managementu Grupy

= Koncentracja IPR w jednym podmiocie — Sygnis.

Budzet:

2 miliony ztotych (pensje zespotu i dofinansowanie stanowisk pracy — 1000 tysiecy ztotych,
dokapitalizowanie spotki zaleznej w celu przeniesienia IPR i likwidacji — 1000 tysiecy ztotych)

Czas:
2 miesigce (oraz 6-9 miesiecy likwidacja spotek zaleznych)
Zasoby niefinansowe:

zarzad, kadry, finanse, dziat handlowy i techniczny, 1 prawnik biegty w negocjacjach
obnizajgcych zadtuzenia, 1 likwidator, 1 biegty do przeprowadzenia procesu wycen,
1-2 osoby do archiwizacji dokumentagji

Harmonogram prac:
= Zabezpieczenie Srodkow na optaty dziatalnoSci podstawowej, niezaleznie od biezgcych
wptywow z tytutu dziatalnosci handlowej.
= Stworzenie ,poduszki finansowej” do skutecznego prowadzenia dziatan operacyjnych,

= Zmiana na stanowiskach prezesow spotek zaleznych od Zmorph S.A. (LBL, Value, 3DP),
a nastepnie: proces negocjacji i ugdd z wierzycielami (ok. 3 miesigce), proces wyceny IPR
(ok. 2 miesigce), opinia podatkowa dotyczaca wzajemnych potracef naleznosci (np. kwestia
podatku VAT) (ok. 1 miesiac) i likwidacja organizacji (ok. 6 miesiecy).
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Opis merytoryczny:

Kluczowe dziatanie dla Spotki, aby byta w stanie zachowac swoje mozliwosci pozyskiwania
finansowania grantowego oraz mogta wykonywac prace operacyjne. Umozliwienie
podejmowania decyzji dobrych strategicznie, nie tylko koniecznych krotkoterminowo.
Mozliwos¢ zagwarantowania pracownikom wiekszej stabilizacji w Sygnis.

Obecnie jako Sygnis od 1 stycznia br. realizujemy projekt FENG z PARP na stworzenie maszyny
FNIS 2.0. Na ten projekt otrzymaliSmy dofinansowanie w kwocie 7 min ztotych, przy catkowitej
wartosci projektu przeszto 10 min zt, aczkolwiek z uwagi na niepodpisanie jeszcze wtasciwej
umowy na jego dofinansowanie, obecnie projekt ten realizujemy ze Srodkéw wtasnych. Jako
Spotka ztozyliSmy jeszcze szeSc innych projektow finansowanych z UE na tgczng kwote
dofinansowania 17,5 miliona ztotych

Uzyskujac taki zastrzyk, management Spotki moze skoncentrowac sie na rozmowach z duzymi
inwestorami typu Private Equity, efektywizacji pracy operacyjnej (np. dalsze ciecie kosztow
lokalowych lub wymiany kadrowe) oraz wdrazaniem projektow.

W spotce zaleznej Zmorph S.A. sg zgromadzone prawa witasnosci intelektualnej i znakow
towarowych dotyczacych maszyn FAB, i500 i software Voxelizer. S to produkty perspektywiczne,
ktore jako Grupa Sygnis chcielibySmy produkowac i rozwijac. Ze wzgledu na nieudang integracje
pracownikow Zmorph S.A. do kultury organizacyjnej Sygnis S.A., utrzymywanie dodatkowe;j
spotki zaleznej nie generuje wartosci dodanej. Chcemy dokonac przeniesienia tych wartosci
niematerialnych do Sygnis S.A, wykorzystujac mozliwo5¢ czeSciowego skompensowania

z wartoSciami naleznosci i pozyczek jakie sg miedzy Sygnis a Zmorph. W wyniku takiego dziatania
IPR Zmorph S.A. zostanie przeniesiony do Sygnis S.A.. Bedzie to skutkowac silng koncentracjg
IPR w jednym podmiocie i pozwoli na likwidacje spotki zaleznej. Takie dziatanie konsolidacyjne
buduje wzrost wartosci Sygnis S.A. juz w Srednim terminie i umozliwia skuteczniejsze
pozyskiwanie kapitatu rynkowo poprzez odciecie problematycznej spotki z bilansu Grupy
(wytaczenie z konsolidacji mogtoby nastapic w kolejnym kwartale od przeniesienia wtasnosci
IPROw, czyli juz potencjalnie za Q3 2024).
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2. Ptynna produkcja FAB

Cel:

Zapewnienie kolejnego zrodta przychodu dla Grupy Sygnis, rzedu 400 tysiecy ztotych netto
zysku miesiecznie (35 urzadzen/msc)

Budzet:
1,5 miliona ztotych netto (zakup komponentdw na dwa kwartaty produkgji) .

Czas:

10-12 tygodni od uruchomienia budzetu na zakupy, nastepnie state dziatanie

Zasoby niefinansowe:

1 inzynier wsparcia produkgji, 1 osoba dedykowana do zakupow komponentow,
3-4 monterow, 1 serwisant, 1 osoba do supportu technicznego

Harmonogram prac:

= Przeprowadzenie zakupdw w czerwcu 2024,

= domkniecie ustawienia nowych linii produkcyjnych w Pruszczu Gdanskim — czerwiec 2024,
= montaze komponentow — lipiec 2024,

= montaze catosci maszyn i testy QC (Dziat Techniczny) — lipiec 2025

= Rownolegle: praca nad klientem dystrybucyjnym w zakresie zakupdéw maszyn (Dziat Handlowy)
— czerwiec i lipiec 2024

Opis merytoryczny:

Produkt FAB sprzedawany jest gtownie w ramach sieci dystrybucji spotki Sygnis SA, z duzym
naciskiem na zagranice. Obecnie strumien przychodowy z tego urzadzenia to 90% zagranica,

a 10% Polska. Grupa dystrybucji liczy obecnie okoto 20 partnerow na Swiecie i 2 w Polsce.
Urzadzenie to najczesciej sprzedawane jest do jednostek naukowych i edukacyjnych, jak szkoty
ponadpodstawowe, technika czy szkoty zawodowe. Srednia marza na produkcie to 45%.
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Forecast dystrybucyjny wynosi obecnie 83 maszyny na kolejny kwartat, przy braku informacji
ze strony Sygnis o terminach produkgji.

Ptynna produkcja dotrzymujaca termindw zwieksza sprzedaz, bowiem dystrybutorzy moga
w oparciu o nig planowac takze swoje dziatania handlowe. Obecnie najbardziej pozadang
wersjg maszyny jest wersja 5w, czyli najbardziej rozbudowana.

Przeznaczenie Srodkow na produkcje maszyn w wysokosci 1,5 miliona ztotych zapewnia
mozliwosc ptynnej produkgji. Cykl produkcyjny wymaga zamowienia wielu elementow nawet

na 10 tygodni przed wysytka maszyny. Sa to obecne lead time dostaw komponentow, m.in.

do laserdw. Kieruje nami rowniez kwestia ekonomicznosci produkcji. Zlecenia pojedynczych
wyciec blach sg dla centréow CNC nieoptacalne stad albo dostaniemy ceny, ktdére niwecza marze
lub tez zwyczajnie odmowig realizacji jako nieoptacalnej (przyktad: komplet blach do maszyny
FAB — wycena 10 sztuk jest tylko 50% tansza od wyceny 100 sztuk). Mozliwosci wydajnoSciowe
produkcji sg obecnie na poziomie do 50 maszyn FAB miesiecznie, jednakze rozbudowa sprzedazy
do tego putapu w naszych szacunkach zajmie okoto jednego roku.

105 maszyn wyprodukowanych kwartalnie przynosi do 1,3 miliona ztotych zysku kwartalnie.
Strumien przychodowy jest generowany na dwukrotnie wiekszym putapie, co pozwala na ptynne
produkowanie maszyn, na ktore realizowany jest popyt rynkowy i tym samym Spotka jest

w stanie zarabiac na swoje zobowiazania i potrzeby pieniezne.
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3. Dziatania handlowe FNIS i projektowe FNIS 2.0

Cel:

Zwiekszenie przychoddw Sygnis z linii DIW z 4-5 maszyn miesiecznie do 15+ maszyn miesiecznie.
Jest to wzrost z 100-125 tysiecy ztotych netto zysku do 375 tysiecy ztotych netto zysku,

co pozwala na zabezpieczenie finansowania projektu FENG (FNIS 2.0) ze Srodkow wiasnych
podlegajacych refundacji ze strony PARP.

Budzet:

1800 tysiecy ztotych, w tym 350 tysiecy (obejmuje 2/3 pensji pracownikdéw oddelegowanych
do projektu — 200 tysiecy, marketing internetowy — 60 tysiecy, 5 wyjazdow targowych/
dystrybucyjnych 25 tysiecy kazdy, 15 tysiecy — dziatania software automatyzujace prace dziatu),
zabezpieczenie transz potrocznych projektu (refundacje) — 1 450 tysiecy ztotych

Czas:

6 miesiecy

Zasoby niefinansowe:

1 specjalista od marketingu internetowego, 1 grafik 2D, 4 handlowcdw specjalizujacych
sie w dystrybucji, zespot RnD projektu FNIS 2.0.

Harmonogram prac:

= Stworzenie harmonogramu aktualnego targow i wydarzen branzowych w USA/Kanada,
Korea, Brazylia, Indie, Europa Zachodnia w celu zwiekszenia sieci dystrybucji oraz dotarcia
bezposredniego do klientow,

= wyjazdy targowe Q2 — czerwiec, Q3 — wrzesien, Q4 — pazdziernik,
= produkcja case przemystowy — czerwiec — sierpien 2024,
= zabezpieczenie Srodkow na realizacje projektu wg harmonogramu prac badawczych.
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Opis merytoryczny:

Produkt FNIS sprzedawany jest gtownie w ramach dziatu handlowego i lejka sprzedazy
bezposredniej, jako produkt specjalistyczny. Posiadamy 4 partnerstwa miedzynarodowe
sprzedajace nasz produkt, niemniej sg to mniej dystrybutorzy, a bardziej resellerzy tego sprzetu.
Kluczowym zadaniem projektu zwiekszajgcego sprzedaz maszyn jest zdobycie kolejnych
skutecznych przedstawicieli/dystrybutoréw na rynkach globalnych. Urzadzenia te sprzedawane
sa najczesciej do jednostek naukowych, uniwersytetow, instytutow, jednostek badawczych

czy duzych firm przemystowych. Produkcja urzadzenia F-NIS odbywa sie w ramach dziatu
produkgji w Sygnis SA w Pruszczu Gdanskim. Operacyjna dziatalnoSc tego dziatu jest powigzana
bezposrednio z dziatami R&D, finansowym i handlowym w Sygnis SA, co paradoksalnie
zmniejsza koszty produkcji i wptywa pozytywnie na marzowosc tego silnie personalizowanego
produktu. Srednia marza na produkcie F-NIS wynosi 68%.

Poza pozyskaniem nowych dystrybutorow bardzo istotna jest kwestia marketingu i rozpoznawalnosci
technologii. Technologia FIW (Direct Ink Writing) nie jest jeszcze powszechnie znana, wiekszos¢
klientow, ktorzy nabywaja od nas maszyny szuka rozwigzan w tym obszarze (Swiadomi klienci).
Wowczas nasza oferta jest niemalze bezkonkurencyjna. Projekt zwiekszajacy sprzedaz

ma za zadanie dotrzec do klientow, ktérzy majg potrzeby (badania materiatowe, drukowanie

z materiatow ceramicznych lub silikonowych lub innych potptynnych), lecz nie majg wiedzy

0 istnieniu rozwigzania. W5rod dziatan planujemy wprowadzenie informacji o technologii

DIW do portali 3dPrinting Industry, 3DNatives itd., komunikacje na wydarzeniach naukowych
powigzanych z dziedzinami w ktérych mamy juz klientow, dziatalnosc w klastrach materiatowych
oraz organizacjach przemystowych (np. VDMA). Réwniez w najblizszych 6 miesigcach planujemy
wspolnie z naszymi klientami — Toyotg oraz US Army wyprodukowac case studies wykorzystania
maszyn w ich aplikacjach. To otworzy nam szeroki rynek zbytu do analogicznych firm/instytucji
na catym Swiecie.

Maszyny zbierajg doskonate recenzje w najlepszych osrodkach badawczych (MIT, Izraelski
OSrodek Badan Jadrowych, University McGill, Technische Universitat Dresden i inni). To buduje
sprzedaz referencyjnga do kolejnych oSrodkdéw badan materiatowych i zaawansowanych prac
badawczych. Niezbednym kolejnym krokiem jest rozszerzenie bazy klientow przemystowych.

Sredni zysk na pojedynczej maszynie wersji C to ok. 25 tysiecy ztotych netto. Posiadamy bazowe
komponenty do ok. 250 kolejnych maszyn, oczywiscie wymaga to dalszych zakupow, jednakze
w tym przypadku, materiaty gdzie seryjne zamowienia sg bardziej optacalne zostaty juz
wykonane. Obecnie mozemy towarowac sie z 1-2 tygodniowym wyprzedzeniem produkcyjnym.

Projekt FNIS 2.0. jest projektem, ktory otrzymat pozytywng oceng, a tym samym zostat
zakwalifikowany do dofinansowania w ramach dziatania Sciezka SMART FENG.01.01-
IP.02-001/23/2023 Programu Funduszy Europejskich dla Nowoczesnej Gospodarki (wartosc
projektu wynosi przeszto 10 miliondw zotych, przy czym dofinansowanie to blisko 7 milionow
ztotych). Spotka rozpoczeta realizacje tego projektu z wtasnych srodkdw, przy czym umowa

z PARP na jego dofinansowanie nie zostata jeszcze zawarta. Obecnie PARP jest wcigz

w procesie tworzenia sprawnej administracji nad projektami, stad zatozeniem ze strony Spotki
jest koniecznosc realizacji projektu w formie refundacyjnej, a nie zaliczkowej. Dlatego niezbedne
sa Srodki do pracy ,obrotowej’, czyli refundowania poniesionych kosztow przez PARP.
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4. SYGLASS

Macierz wydrukowancyh 3D nanostrukturyzowanych soczewek do terapii dermatologicznych

= Przygotowanie dwdch use-casow z istniejgcymi klientami z obszaru aplikacji
medyczno-kosmetycznych (soczewki do ablacji skéry) oraz komunikacji
w trudnych warunkach opartej na soczewkach.

= Wprowadzenie zaawansowanego produktu do sprzedazy.

Budzet:
300 tysiecy ztotych netto (koszty zakupu materiatu do druku — szkia,
wymiany czesci w maszynie, badania mikroskopowe i biologiczne)
Czas:
7-9 miesiecy

Zasoby niefinansowe:

1 lider technologii SYGLASS, 1 inzynier aplikacyjnych (uktady optyczne),
1 technik, 1 marketingowiec

Harmonogram prac:

rozpoczecie w kwietniu 2024 .,

1. ustalenie ostatecznych parametrow finalnych wydrukow, wstepne testy
(1-2 miesiace),

2. przygotowanie soczewek do konkretnych caséw o wymaganych parametrach
(3-4 miesiace),

3. testy u klienta (1-2 miesiace),

4. przygotowanie opiséw casow i materiatdow marketingowych (miesiac) .
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Opis merytoryczny:

SYGLASS to przetomowa technologia zautomatyzowanej produkgji gradientowych elementow
optycznych. Technologia SYGLASS opiera sie na przetomowych badaniach wtasciwosci
strukturyzacji szkta. Dzieki nim mozliwe byto stworzenie pierwszej przystepnej cenowo
technologii pozwalajgcej na automatyzacje procesu wytwarzania nanostrukturyzowanych
preform z wykorzystaniem druku 3D ze szkta. Opracowany prototyp pozwala na produkcje
preform Swiattowodowych wedle zadanego wzoru wykonanych z dwoch réznych rodzajow
szkta, co otwiera mozliwosci dla szerokiej gamy zastosowan nieosiggalnych do tej pory. Dzieki
automatyzacji procesu, technologia SYGLASS zastepuje co najmniej 6 maszyn przemystowych.
Drukarka SYGLASS umozliwia minimum czternastokrotne skrocenie procesu produkgji jednego
wtokna Swiattowodu. SYGLASS jest jedyng technologig, ktora umozliwia wykorzystanie koncepcji
nanostrukturyzacji do seryjnej produkgji gradientowych elementéw optycznych.

SYGLASS otwiera mozliwosci dla szerokiej gamy zastosowan nieosiggalnych do tej pory,
m.in. w branzach takich jak komunikacja laserowa miedzy satelitami a ziemig w trudnych
warunkach atmosferycznych, laserowe terapie skory, diagnozowanie w czasie rzeczywistym
za pomocg specjalnych obrazowodow czy zaawansowane elementy przeznaczone do badan
rozwoju innych produktéw/technologii fotonicznych.

Wybor witasnie tych dwoch casow podyktowany jest najwiekszg dojrzatoscig technologiczng
tych dwoch aplikacji technologii, potaczong z istniejaca relacjg z klientami docelowymi/
partnerami, ktorzy sg zainteresowani walidacjg osiggnietych rezultatow. W przypadku terapii
skory mowa o spotce Berger&Kraft, dla zastosowan komunikacyjnych o grupie badawczej

z Wydziatu Fizyki Uniwersytetu Warszawskiego pod kierownictwem prof. Szymona
Malinowskiego oraz Microamp Solutions — spotki specjalizujgcej sie w komunikacji
bezprzewodowej 5G.

Zrealizowane i zwalidowane wspotprace beda stanowity dowod na trakcje rynku dla wskazanych
zastosowan technologii SYGLASS. Stanowig one warunek konieczny dla przeprowadzenia
inwestycji kapitatowej w technologie SYGLASS przez podmioty zagraniczne.

W celu osiggniecia technologicznej gotowosci do sprzedazy w/w aplikacji konieczne jest
przeprowadzenie szeregu wydrukdw w celu ustalenia powtarzalnosci, a takze pomiary
w warunkach rzeczywistych (obecnie posiadamy tylko wyniki laboratoryjne).

Projekt jest obecnie takze w trakcie akceleracji w programie Stage2 w Barcelonie oraz Akces
NCBR Nevada Acceleration Program w Stanach Zjednoczonych.
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5. DEPO - rozwoj technologii
do pierwszego produktu komercyjnego

Cel:

= Komercjalizacja pierwszego produktu technologii DEPO — elektrod EDM.
= Sprzedaz pierwszej serii elektrod EDM na koniec projektu.

Budzet:

1 milion ztotych netto (rozbudowa stanowiska laboratoryjnego do klasy
produkcyjnej, testy porownawcze ze standardowymi elektrodami)

Czas:
9-12 miesiecy

Zasoby niefinansowe:

1 lider technologii DEPO, 1 inzynier RnD, 1 business developer,
1 technolog procesu EDM, 2 technikéw produkcyjnych

Harmonogram prac:

= Dokonczenie projektu stanowiska produkcyjnego — kwiecien 2024,
= zakupy niezbednych materiatéw do rozbudowy — maj 2024,

= rozbudowa stanowiska czerwiec- sierpien 2024,

= testy jakosci i powtarzalnosci — wrzesien — pazdziernik 2024,

= wdrozenia u klientdow demo - listopad — styczen 2025.
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Opis merytoryczny:

Elektroda EDM (Electrical Discharge Machining) to element procesu produkcyjnego wysoce
zaawansowanej precyzyjnej obrobki stosowanej w tworzeniu matych i szczegdtowych czesdi,
tworzeniu matych otworéw, naprawie gnicia metalu, tworzeniu form, czy w skomplikowanych
sprzetach/narzedziach pracujacy ze sobg (idealne spasowanie). Obszar zastosowan to m.in.
motoryzacja, lotnictwo, przemyst petrochemiczny, polimerowy czy elektronika.

Elektrody EDM wytwarzane technologiag DEPO (druk 3D weglem szklistym) zapewniaja

szereg nowych funkcjonalnosci, m.in. pozwalajg na mniejsze Srednice minimalne otworow

i szczelin (zejScie z 500 mikrondw do 100 mikronow), wiekszg wytrzymatosc (ok. 2 razy,

co przektada sie na zwiekszong zywotnos¢ narzedzia). Upraszczajac sam wegiel szklisty

jest forma wegla pomiedzy grafitem, a diamentem. W zakresie przewodno5ci blizej grafitu,

w zakresie wytrzymatosci blizej diamentu. Technologia przyrostowa jaka jest DEPO umozliwia
zwiekszenie precyzji, a przede wszystkim generuje oszczednos¢ czasu (kosztow). Mamy
mozliwos¢ dostarczania bardziej zroznicowanych geometrycznie elektrod EDM wzgledem
metod tradycyjnych, a takze znacznie szybciej (proces druku 3D petnej elektrody trwa do kilku
godzin na maszynie laboratoryjnej o obnizonej wydajnosci wzgledem przemystowej). Metodami
tradycyjnymi czas oczekiwania na elektrode to czas do 4 miesiecy. Obecnie jesteSmy na etapie
testow w firmie Ablaplant, w drugim i trzecim kwartale bedziemy testowac rozwigzanie

na narzedziowni Pratt & Whitney (jedna z najwiekszych na Swiecie firm produkujgcych silniki
lotnicze). Projekt dostat sie rowniez do akceleracji w Berlinie w programie AdMaCom (jedng

z firm, ktéra w nim uczestniczyta w przesztosci, byto Inuru — polsko-niemiecka firma
produkujaca supercienkie ekrany OLED).

Wartos¢ rynku elektrod EDM w 2023 roku osiagneta 2,3 miliarda dolarow (zrodto: Markets

and Markets 2021). Prognozowany wzrost rynku w perspektywie kolejnych 6 lat bedzie wynosit
6,3% r/r, dochodzac do wartosci 3,34 miliarda dolarow w 2030 roku. Technologia DEPO jest

w stanie w kontekscie kolejnych lat zdobyc znaczacg role na tym rynku w szczegolnosci

na rynkach UE, USA i Kanady.

W ramach projektu wewnetrznego na jego koniec jako Sygnis chcemy posiadac petng jednostke
produkcyjng w technologii DEPO SciSle dedykowang rozwigzaniom produkgji elektrod EDM oraz
podpisac pierwszy staty kontrakt na dostawy elektrod do jednej z globalnych korporacji (Pratt &
Whitney, EBM, Arburg lub inni).
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6. Industrializacja drukarki 3D Sygpast

Cel:

Wdrozenie poprawek produkcyjnych do maszyny po zamknietym procesie RnD, wprowadzenie
na rynek najbardziej zaawansowanej maszyny w technologii DIW (Direct Ink Writing)

Budzet:

800 tysiecy ztotych netto (prace software 400 tysiecy ztotych, prace firmware 150 tysiecy
ztotych, zakup komponentéw dodatkowych/finalnych 200 tysiecy ztotych, przygotowanie
produktu do sprzedazy 50 tysiecy ztotych)

Czas:

6 miesiecy

Zasoby niefinansowe:
1 lider technologii DIW, 1 inzynier RnD, 1 business developer, 1 marketingowiec,
1 projektant przemystowy, 2 programistow, 2 elektronikow embedded
Harmonogram prac:

= Wdrozenie zidentyfikowanych poprawek konstrukcyjnych oraz softwarowych maj — sierpien 2024,
= ustanowienie nowego tancucha dostaw — wrzesien 2024,

= przygotowanie stanowisk montazu maszyn oraz zgromadzenie komponentow do pierwszej
maszyny seryjnej — pazdziernik 2024,

= przygotowanie materiatow wizualnych i sprzedazowych — wrzesien 2024
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Opis merytoryczny:

Drukarka Sygpast, ktora jest ukoronowaniem mozliwosci technologicznych DIW, jest maszyng
dedykowang do przemystu. Jej modutowa konstrukcja oraz wbudowany system kontroli
jakosci procesu (i wydrukow) pozwala na skuteczna implementacje tych maszyn u najbardziej
wymagajacych klientow przemystowych.

W wyniku rozszerzonych testow maszyny prototypowej u klientéw (debiutowata na targach
Formnext w listopadzie 2023), otrzymaliSmy szereg koniecznych poprawek do naniesienia w celu
poprawienia komfortu korzystania z maszyny przez uzytkownikow koncowych. W szczeg6lnosci
dotyczy to UX i funkcjonalnosci software sterujgcego maszyng (wtasny autorski system), ktorego
dopasowanie do przemystowego formatu wyceniliSmy w softwarehouse na 400 tysiecy ztotych

i 4 miesigce pracy. Poprawki software oraz drobne konstrukcyjne niosg za sobg koniecznos¢
zmian firmware, ktore zespot Sygnis jest w stanie samodzielnie naniesc.

Projekt zakonczy sie wdrozeniem maszyny do produkgji. W pierwszym roku produkgji
przewidujemy sprzedaz na poziomie 10-15 sztuk, co oznacza produkcje Srednio 1 maszyne
miesiecznie. Beda one produkowane w tym czasie na zamoéwienie (poza pierwszymi dwoma
maszynami, na ktorych to beda wdrazane procedury i powtarzalnosc produkcyjna — gotowos¢
koniec pazdziernika 2024). Zwiekszenie skali sprzedazy w kolejnych latach pomoze w osiggnieciu
wyzszej marzowosci (obecnie ok. 55%) ze wzgledu na optymalizacje kosztéw zakupowych
komponentoéw produkcyjnych.

Maszyna bedzie najdrozszym z produktow wiasnych Sygnis. Cena sprzedazy jest obecnie
okreSlona na poziomie 80 tysiecy Euro.
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